EVIDENCIAS DE ACTIVIDADES DEL CURSO COMPLEMENTARIO

FORTALECIMIENTO EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES
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1)  ¢Teniendoc en cuenta los diferentes tipos de implementacién , en la
exhibicién realiza con los productos de uso cotidianos en tu casa un
ejemplo de.

2)Realiza una visita a una tienda cercana a tu casa e identifica por medioc
de fotos (previo permiso a la administracion) un tipo de exhibicion,
Jjustificando ;porqué crees que se trata de ese tipo?

3)¢Define con tus propias palabras las "Zonas calientes y Zonas frias", de
un comercio minorista.

ventas.

4) ;Que recomendacién le darias a un comerciante cuyc negocio
permanentemente se encuentra solo.
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